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Od pocitového rozhodovani k datové
autonomii

Jak Power Bl reporting od DataBuddy zménil zpusob Fizeni Papelote

Spole¢nost Obor ERP systém

Papelote s.r.o. Vyvoj, vyroba a prodej Altus Vario
papirenskych produktd

Podet produktti Reseni Go-live
2 000+ Power Bl + Make.com + Srpen 2025
OneDrive
Vyzva

Papelote je ¢eska znacka prémiovych papirenskych produktd s e-shopem a kamennymi
prodejnami. S katalogem pies 2 000 polozek, silnou sezénnosti a rastovymi ambicemi firma
narazela na zasadni problém: ziskavani konkrétnich dat z ERP systému Altus Vario bylo
natolik narocné a ¢asové nakladné, Ze se pfi operativnim rozhodovani tym spise inklinoval k
pocitovym odhadim.
Nebylo to o tom, Ze by data neexistovala. Existovala, ale cesta k nim vedla pfes manualni
exporty, sloZité sestavy v Excelu a hodiny prace, které tymové kapacity nedovolovaly
vynakladat pravidelné. Dusledky byly konkrétni:
» Objednavky zasob se Fidily pfevazné na zakladé intuice, nikoliv dat.
* Nebylo mozné efektivné identifikovat pomalu obratkové polozky ani reagovat na
vyCerpani bestselleru.
» Sezonni trendy se vyhodnocovaly zpétné, misto aby se na né aktivné reagovalo.
* S planovanym otevienim dalSi prodejny a pfichodem hlavni sezény chybél nastroj
pro centralni Fizeni.
Kli¢ova nebyla otazka "kolik minut usetfime", ale "kolik rozhodnuti délame naslepo, protoze
se k datlm prosté nedostaneme vcas".

Reseni
Po nastupu Honzy Pluhafe na pozici Operations Managera v roce 2025 se Papelote zacalo

systematicky zabyvat automatizaci reportingu. Po zvazeni moznosti padla volba na
spole¢nost DataBuddy, ktera se specializuje na implementaci Power Bl ve firmach.
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Co ocenujeme na spolupraci s DataBuddy

Proaktivni pfistup zalozeny na know-how. DataBuddy nepfisli jen s realizaci naSich
pozadavkl. Na zakladé svych zkuSenosti z desitek implementaci navrhli fadu funkcionalit a
metrik, které by nas samotné vibec nenapadly. Pravé tato schopnost pfinaset best practice
z oboru je néco, co bychom u implementacniho partnera t&Zko nahradili.

Srozumitelny finanéni model. Naklady na implementaci byly rozdéleny na unosnou
jednorazovou ¢astku doplnénou o zbytek nakladu rozloZzenych do nékolika let. Tento model
nam umoznil nasadit profesionalni reportingové fedeni bez nadmérné jednorazové zatéze
rozpoctu.

Technické reseni

Implementace trvala priblizné tfi mésice (kvéten -- Cervenec 2025), nasazeni probéhlo v
srpnu 2025, tedy tésné pred hlavni sezénou a otevienim nové prodejny. Architektura feSeni
je nasleduijici:

K Automaticky denni export dat z Altus Vario na FTP server (produkty,
rok 1 . . . L
prodeje, sklady, objednavky, vydejky).
K Automatizované workflow v Make.com stahne, normalizuje a nahraje data
rok 2 . e . .
na OneDrive -- bez manualnich zasahu.
K Power Bl automaticky refreshuje dashboardy -- tym ma kazdé rano aktuaini
rok 3 s -
data bez jakékoliv dalSi akce.

Reseni bylo postaveno na infrastruktuie, kterou Papelote jiz vyuzivalo (Office 365, FTP
server, Altus Vario), takze nevyzadovalo zadné dodatkové systémy ani nakladné investice
do nového prostredi.

Vysledky

Skutecny pfinos reportingu nespociva v poc¢tu usetfenych minut, ale ve fundamentalni
zméné zplsobu, jakym Papelote pfistupuje k rozhodovani.

Od odhadt k datim

Pfed nasazenim Power Bl bylo ziskani konkrétnich dat z Altus Vario natolik Casové naro¢né,
Ze se k nim tym dostaval zfidka a obvykle zpé&tné. Mnoha rozhodnuti -- od objednavek zasob
po vyhodnoceni prodejnich kanall -- se de facto délala na zakladé pocitu a zkuSenosti,
nikoliv tvrdych dat.

Po nasazeni Power Bl jsou data dostupna okamzité a ve srozumitelné formé. To znamena,
Ze rozhodovani uz neni omezeno na situace, kdy se "vyplati" investovat hodiny do manuaini
analyzy. Data jsou soucasti kazdého dne.

Automatizace novych agend
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NejvyznamnéjSim praktickym dopadem je, Ze dostupnost dat umoznila automatizovat
procesy, které by bez centralniho reportingu nebyly realné proveditelné. Pfikladem je
centralizované Fizeni zasobovani prodejen -- agenda, ktera vyzaduje denni prehled o stavu
zasob napfic¢ skladem, e-shopem a kamennymi prodejnami. Bez Power Bl by tento proces
zustal manualni a nahodily.

Siroky pristup k datim v tymu

Power Bl licence umoznuiji pfistup k datim Sir§imu okruhu lidi v tymu. Rozhodovani neni
zavislé na jedné osobé, ktera "vi, jak ten Excel funguje". Kazdy ¢len tymu si mize sam ovérit
aktualni stav prodeju, zasob nebo trendl v ramci pfehlednych dashboardd.

"Diky DataBuddy se nam podafilo prejit od stavu, kdy jsme se k datum museli
pracné prohrabavat, ke stavu, kdy jsou data soucasti naseho kazdého dne. Nejvic
si cenim toho, Ze nam nejen spinili zadani, ale sami navrhli Fadu véci, které nas
vubec nenapadly a které dnes aktivné vyuzivame."

Honza Pluhar
Operations Manager, Papelote

Co dal

Spoluprace s DataBuddy pokracuje. V roce 2026 planujeme rozSifit reporting o modul
finanéniho fizeni, ktery propoji prodejni data s finanénimi analyzami a poskytne
komplexné&jsi pohled na ekonomiku firmy.

Papelote vnima DataBuddy jako partnera, ktery rozumi nejen technologii, ale pfedevsim
byznysovému kontextu malych a stfednich firem. Pravé tento pfistup -- kdy partner pfinasi
vlastni know-how a aktivné navrhuje feSeni -- je pro nas klicovy.

O DataBuddy

DataBuddy se specializuje na implementaci Power Bl reportingu ve firmach. Nabizeji
komplexni sluzbu od analyzy dat pfes navrh a vyvoj az po Skoleni tymu a priibéznou
podporu.

info@databuddy.cz | www.databuddy.cz
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